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Préambule

IA Générative = Contenus originaux Large Langage Models = Conversations



L'histoire de l'intelligence artificielle dans le paysage du marché immobilier

1956 : Début de la recherche en 
intelligence artificielle.

Années 1980 : Développement des 
systèmes experts pour aider à la prise de 
décision dans le domaine immobilier.

Années 1990 : Utilisation de 
l'apprentissage automatique pour prédire 

les prix immobiliers et les 
comportements des consommateurs.

Années 2000 : Utilisation de la 
modélisation 3D et de la réalité virtuelle 
pour faciliter la visualisation des biens 

immobiliers.

2006 : Lancement de Zillow, un site web 
qui utilise l'apprentissage automatique 
pour estimer la valeur des biens 
immobiliers.

2010 : Lancement de Redfin, un site web 
qui utilise l'apprentissage automatique 

pour prédire les comportements des 
acheteurs.

2014 : Lancement de SmartZip, un site 
web qui utilise l'apprentissage 

automatique pour prédire les ventes de 
biens immobiliers.

2016 : Lancement de Proportunity, un 
site web qui utilise l'apprentissage 
automatique pour aider les acheteurs

2018 : Utilisation de l'apprentissage 
automatique pour prédire les tendances 
du marché immobilier.

2021 : L'utilisation de l'apprentissage 
automatique pour l'analyse de données 
volumineuses dans l'immobilier devient 

courante.



Les risques Inhérents à l'utilisation de l'intelligence 
artificielle dans le domaine immobilier

Risque de discrimination Risque de sécurité Risque d'erreur humaine



1 - IA générative

Créativité, productivité, hallucinations

1.Aperçu
L'IA générative est une technique d'intelligence artificielle 
qui génère du contenu, tel que du texte, des images et des 
vidéos, de manière autonome, sans intervention humaine.

2.Avantages
L'IA générative peut améliorer la créativité, la productivité et 
l'efficacité en automatisant les tâches répétitives, telles que 
la création et la conservation de contenu.



Exemples

Adobe Firefly Mid Journey (Text to Image) Gen-2 (Text to Video) Ada



2.LLM (Open AI Chat GPT4, Google Lambda, etc.)

Conscience ontologique

1.Aperçu
LLM signifie Language Model Machine, qui est un type d'IA 
capable de comprendre et de générer un langage de type 
humain.

2.Avantages
Les LLM peuvent améliorer l'expérience client en fournissant 
des réponses instantanées et personnalisées aux requêtes 
des clients, en permettant une disponibilité 24h/24 et 7j/7.



Exemples



Préambule

Transactions transparentes Enregistrements 
immuables

Contrats auto-exécutables Prise de décision distribuée et 
collaboration



Préambule

Surveillance et conformité Rationalisation des 
processus

Prise de décision améliorée Transparence accrue



4. Technologies assistives “agentives”

1.Aperçu
Les technologies agentives sont des technologies hyper-
personnalisées et d'assistance qui peuvent faciliter la vie des 
agents immobiliers en automatisant les tâches répétitives, en 
fournissant des recommandations personnalisées et en 
anticipant les besoins de leurs clients.

2.Avantages
Les technologies agentives peuvent aider les courtiers 
immobiliers à gagner du temps, à réduire la charge de travail 
et à fournir un meilleur service à leurs clients.



Exemples



5.Plate-forme d'automatisation

1.Aperçu
les plates-formes d'automatisation permettent aux courtiers 
immobiliers d'automatiser les tâches répétitives, de 
rationaliser les flux de travail et d'améliorer l'efficacité.

2.Avantages
les plates-formes d'automatisation peuvent aider les agents 
immobiliers à gagner du temps, à réduire la charge de travail 
et à fournir un meilleur service à leurs clients.



Exemple



10. Plateforme Low-Code / No-Code

1.Aperçu
les plates-formes low-code sont des outils qui permettent 

aux utilisateurs non techniques de créer des applications 
logicielles à l'aide d'interfaces visuelles et de composants par 
glisser-déposer, plutôt que d'écrire du code.

2.Avantages
Les plates-formes low-code peuvent aider les professionnels 
de l'immobilier à créer des applications logicielles 
personnalisées pour rationaliser leurs flux de travail et 
améliorer leur productivité.



Exemples



9.NeRF (champs de rayonnement neuronal)

1.Aperçu
NeRF est une technologie qui permet de créer des modèles 
3D photoréalistes d'objets et de scènes en utilisant 
uniquement un ensemble d'images 2D.

2.Avantages
NeRF a le potentiel de révolutionner la façon dont nous 
créons et interagissons avec les modèles 3D, ce qui facilite et 
accélère la création de contenu 3D de haute qualité.



Exemples



Tendances globales

https://intelligence.weforum.org/ - World Economic Forum



Focus sur le marché immobilier

Conclusion

1. Accent sur l'innovation
Accent sur l'innovation : L'innovation devient de plus en plus 
importante sur le marché réglementaire canadien de l'immobilier, 
avec les régulateurs encourageant le développement et l'adoption 
de nouvelles technologies et pratiques.
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Conclusion

Mtrajan.com - Naval Ravikant explains Luck



Merci


